T EDICION 64
JULIO 2026

Camara Argentina
de Matarifes y
Abastecedores

CAMYA

Dia del Matarife: honrar
a quienes sostienen una
tradicion y garantizan el
abastecimiento de carne

en la Argentina
#

™ n
: o t."' - J 4 “ “ L . 3 ]
g ‘-' 'o”_ ' 'y : .'r . ! : Y .,: . ."‘.'. Oy . . ..‘ 'y . a2 .p.‘
. : el ¢'~" £ & -' 2w, 8y .l MW i

MERCADO Y ECONOMIA PRODUCCION GANADERA

La fuerte retencion de hembras anticipa Informacion técnica y tendencias

una nueva apuesta por la ganaderia




Camara Argentina

@ de Matarifes y

Abastecedores
SUMARIO S AT

0 4 EDITORIAL
Por Ariel Morales Anton

MERCADO Y ECONOMIA

O 7 La fuerte retencion de hembras anticipa

una nueva apuesta por la ganaderia

-I 0 PRODUCCION GANADERA
Informacion técnica y tendencias
NOVEDADES Y BENEFICIOS
1 5 CAMYA y MELGAN: una nueva herramienta

para facilitar la compra de hacienda

www.Camya.com.ar




GANADERA
ROLUE S

- 20aios -

Q Av. Hipolito Yrigoyen 1498, Moron - Buenos Aires

\ 4627-7980 / 7963 / 7972

W4 recepcion@ganaderasanroque.com.ar

' GANANOR
L 75N puloL

Consignatario de Haciendas | Mercado de Liniers | Rosgan

La revolucion en el mercado ganadero.

@) /GananorPujol © /GananorPujol  GananorPujol.com




EDITORIAL

REVISTA CAMYA | 4

Dia del Matarife: honrar a quienes
sostienen una tradiciéon y
garantizan el abastecimiento de
carne en la Argentina

Ariel Morales Antéon

Cada 26 dejuliorepresenta unafechadeenorme
significado para nuestra actividad. Ese dia
conmemoramos el nacimiento de la Camara
Argentina de Matarifes y Abastecedores
(CAMyA), pero, por sobre todas las cosas,
rendimos homenaje al hombre y a la mujer que,
con trabajo, esfuerzo y compromiso, sostienen
una de las actividades mas importantes de la
cadenaagroalimentaria argentina: el matarife.

Hablar del matarife es hablar de produccion,
abastecimiento y responsabilidad. Detras de
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cada corte de carne que llega a la mesa de los
argentinos, existe una extensa cadena de valor
integrada por miles de personas.

En ese recorrido, ocupamos un lugar
irremplazable: conectamos la produccién con el
consumo, organizamos la logistica, generamos
empleo y aseguramos que el abastecimiento
nunca se detenga. A menudo, nuestra tarea
transcurre lejos de los grandes titulares.

Sin embargo, su aporte resulta decisivo para el
funcionamiento de toda la cadena carnica. Es
quien asume riesgos, invierte, planifica y
responde a las necesidades de un mercado
dinamico, permitiendo que la carne continue
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siendo uno de los alimentos mas representativos
de nuestraidentidad.

Desde CAMyA creemos que reconocer al matari-
Mmatarife es reconocer un eslaboén indispensable
para el desarrollo econdmico, la generacion de
empleo formal y la seguridad alimentaria de
nuestro pais.

Nuestra institucion nacié para representar al
sector, promover reglas claras, impulsar la
formalizacion, fomentar el didlogo con el Estado
y construir consensos con todos los actores de la
cadena de ganados y carnes. Los desafios son
importantes.

Necesitamos una cadena cada vez mas eficiente,
competitiva y transparente; politicas publicas
previsibles; incentivos para la inversion; y una
mirada estratégica que fortalezca tanto el
consumo interno como el potencial exportador
de nuestras carnes.

Como presidente de CAMyA, tengo el orgullo de
representar a miles de empresarios y
trabajadores que honran esta actividad con
profesionalismo y compromiso. Ellos son los
verdaderos protagonistas de esta historia y
guienes sostienen una tradicion profundamente
arraigadaen la cultura argentina.

En este nuevo aniversario, reafirmamos nuestro
compromiso de seguir construyendo una
Camara abierta, moderna y participativa; una
institucion que dialogue, proponga y defienda
con firmeza los intereses del sector, convencidos
de que una cadena fuerte beneficia a toda la
sociedad.

Cuando reconocemos al matarife, reconocemos
a quienes todos los dias hacen posible que la
produccion se transforme en alimento. Defender
su trabajo es defender una Argentingseiie
produce, genera empleo y abagifcelc

esfuerzo, responsabilidady comprg
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La fuerte retencion de hembras
anticipa una nueva apuesta por la
la ganaderia

La retencién de hembras volvié a ganar
protagonismo en la ganaderia argentina y el
mercado muestra seflales que reflejan una
mayor apuesta de los productores por sostener e
incluso ampliar sus rodeos decria.

Segun el Mercado Ganadero Rosario (Rosgan), la
revalorizacion de los vientres jovenes y las
perspectivas del negocio estan impulsando una
mayor reposicion, una tendencia que también se
observa en los movimientos de hacienda
registrados durante los primeros meses del afio.

La entidad rosarina explicd que la reposicion de
hembras forma parte de la dinamica habitual de
la actividad, ya que cada ano los productores
reemplazan los vientres descartados para
mantener estable el stock. Sin embargo, destaco
gue existen periodos en los que factores
climaticos, politicos o comerciales generan
incentivos adicionales para incrementar esa
reposicion.

En 2026, el mercado de reposicion mostré una
marcada firmeza. Uno de los indicadores
utilizados para medir esta situacidn es larelacion
entre el precio de una vaquillona prenada y el
valorde unavacadedescarte.

En estos dias, una vaquillona prefiada cotiza en
promedio alrededor de $2,4 millones, mientras
gue una vaca conserva tiene un valor cercano a
los $800.000 por cabeza, equivalente a unos
$2.000 porkilo. Esa diferenciaimplicaque hoy se
necesitan aproximadamente tres vacas de
descarte para adquirir una vaquillona de
reposicion.

El dato a tener en cuenta es que esta relacion
representa un incremento cercano al 20%
respecto del promedio de los ultimos 15 afios. El
analisis histérico también muestra que el valor
de un vientre nuevo -medido en moneda
constante- se ubica cercade un 70% por encima
del promedio de ese periodo, mientras que el
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precio de una vaca de descarte registra una
Mmejorade alrededordel 40%.

Estos numeros reflejan que el mayor costo de
reposicion responde principalmente a la
valorizacion de la hacienda destinada a cria, mas
gue a una pérdida de valor de las categorias de
descarte. En ese contexto, los criadores optan por
retener una mayor cantidad de terneras para
garantizarlareposicion de sus propios rodeos.

Las estadisticas de movimientos de hacienda
también respaldan esa tendencia. Considerando
los primeros cinco meses del aio, solo el 16% de
las terneras declaradas en stock al 31 de
diciembre salio de los establecimientos, un nivel
gue representa aproximadamente la mitad de
los registros habituales de afos anteriores,
cuando esa proporcion oscilaba entre el 29% y el
30%.

En paralelo, la participacion de hembras en los
ingresos a corrales de engorde se mantuvo por
debajo del 40%, frente al promedio del 44% al
45% observado en campanas previas. En este
punto, el Rosgan sefalé que la estacionalidad de
salida de vacas podria modificar parcialmente

esta relacion durante los préoximos meses,
aunque espera que la oferta continue mostrando
signos de escasez.
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Indicadores sectoriales

Mercado Agroganadero de Caiuelas Ultimos 12 meses
Categorias de consumo. $/K JUL 2026 VS JUN 2026 VS MAY 2026
’ i 34%
Novillos Pesados +460 kg. $4.341 2,8% 1,3% II .
Inflacion
Novillos Livianos $4.497 3.4% 11% .
Vacas Buenas $3.075 2.5% 6,2%
| 18%
Vacas de Conserva Buena $2.257 2,7% 3,5% -
Devaluacion
Novillitos EyB M. 300/390 $4.980 2,22% 1,1% ; $S/USD
Novillitos EyB P. 391/430 $4.513 -0,4% -0,7% 0
Vaquillonas EyB M. 270/390 | $4.739 0,9% 13% T P 55%
Vaquillonas EyB P. 391/430 $3.999 1,6% -0,4% Carne vacuna

Del campo al plato

$4.980 $10.860 $15.619

Kg. vivo productor Kg. carne matarife Kg. carne al consumidor

Tomando como punto de partida un novillito de 360 kg. destino consumo, se define el precio
en gancho con un rendimiento del 57%, luego se suman costos de faena, distribucion e

impuestos. Como resultado final se obtiene una media res puesta en carniceria de

$10.860+IVA.

$/Kg
Novillito 360 kg 4,980
Media res (rinde 57%) 8.737
Recupero 0,00
Costos de distribucion 485,20
Impuestos (sin IVA) 319,57
Rentabilidad de referencia matarife 3%
PRECIO DE REFERENCIA MEDIA RES 9.828
PRECIO DE REFERENCIA MEDIA RES CON IVA (10,5%) 10.860

* Costo de faena y distribucion en el AMBA, que representa el 65% de la faena a nivel nacional.
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Integracion de la carniceria

Kg/media g/media o Kg/media
s - ned] s

Asado 8,00 16.500| Entrana 0,50 28.500| Peceto 1,50 19.900
Azotillo 3,70 9.899| Espinazo 3,10 3.899| Roast Beef 6,20 16.100
Bife ancho 7,00 14999| Falda 3,10 7.699| Tapa de asado| 230 16.500
Bife angosto 6,20 15.999| Lomo 160 24.500| Tapade nalga| 190 16.500
Bola de lomo 3,10 16.700| Matambre | 1,50 16.900| Vacio 370 21900
Carnaza comun| 3,70 12.895| Nalga 450 19.900| Tortuguita 140 16.200
Colita de cuadril| 1,20 20.099| Osobuco 2,70 9.899| Hueso 8,60 0,00
Cuadrada 370 16.900| Paleta 580 16.200| Grasa 9,90 0,00
Cuadril 320 18.500| Palomita 1,00 16.200| Merma 3,30 0,00
$/media res

Total cortes x precio mostrador $1.259.014

- Media res 102,5 kg $1.114.278

Otros costos, gastos y rentabilidad $144.736

La integracion de la res por precio al mostrador alcanza un valor de $1.259.014 + IVA.
Restando el pago de la media res, se obtiene un resultado de $1.114.278 por media res, de los
cuales se debe descontar: costos (alquileres, salarios, cargas sociales, etc.), impuestos y
rentabilidad del carnicero.

Faena y produccion

La faenaacumulada del primersemestre 2026 se reposicion de terneros.

i O, i A . » . .
ubica un 8,9% por debajo del afio pasado. La El peso promedio de faena alcanzé en junio la
proyeccién a diciembre, considerando la marca mas elevada, al menos en 30 afos: 241 res
estacionalidad, resultaria en una reduccién de gancho

1,2M de cabezas procesadas. - . .
P Todo indica que la tendencia se mantendra:

Altos precios de la carne vacuna respecto a los reduccién de faena, animales mas pesados, y un
salarios, y menor originacion, ubican a la stock bovino que volvera a crecer cuando se
industria consumera como uno de los eslabones publique el dato de existencias al 31/12/26.

mas afectados de lacadena.

La menor faena coincide con un proceso de usuarios participaron del
retencion iniciado desde la primavera 2025. El 3.861 46% de la faena (491.772
productor incrementa la estadia de hacienda a cabezas) en junio 2026

campo para sumar kilos y licuar el alto costo de

Faena mensual Peso promedio faena

" 12 1.077.097 260
©
N 1,0 250
g 241
308 240
S o

0,6 230
3 <
_S 0,4 220
20,2 210

0,0 200

EEE2ES288EES P EEFS2858 8¢
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Consumo

En junio el consumo por habitante dio un salto
importante, se consumieron en forma
anualizada 48, 9kg. /habitante . La recuperacion
del consumo, coincide con un mes donde la
produccién de carne vacuna crecié en 20 mil
toneladas . Asimismo, en junio se importaron
una 5 . 000 toneladas res con hueso, lo cual
representa el consumo de 1,3 kg. de carne por
habitante.

El poder de compra de los salarios formales con
respecto a la carne vacuna se ubica en los niveles
mas bajos de los ultimos 14 anos. Hoy un salario
formal, medido a través del Ripte* permite
comprar 95 kilos de carne vacuna . En términos
de gestion presidencial durante el gobierno de
Javier Milei dicho salario compro en promedio
19kg. de carne vacuna, se ubico por de bajo de
Alberto Fernandez: 131 kg. ; Mauricio Macri: 171kg.
y Cristina Fernandez de Kirchner:169kg.

Como senal positiva desde el consumo, en abril
los salarios superaron por1,4% a la inflaciény los
meses de junio - julio le dan aire a los bolsillos
que reciben paritariasy medio aguinaldo.

*RIPTE: Remuneracion Imponible Promedio de los Trabajadores Estables.
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otorgada este ano a nuestro pais generd una
diversificacion en los envios. Hoy Estados Unidos
representa el 19% del total exportado. China que
sigue siendo nuestro principal destino, pero sélo
representa el 52% de los envios. Hace 3 anos
representaba el 81%.

Cotizacién novillo internacional
Julio 2026

8,63

570 570 5,82
6,00 498

4,26

Argentina

Consumo por habitante de carne
80,00
70,00
0O 6000
© 48,91
£ 5000 *
= e
D 4000 tete
30,00
20,00
2025 m 2026

Cotizaciones carne vacuna
Julio 2026

St T T
Taa” T
RAL HILTON SET 17 CORTES DELANTERO

USD19.750 | USD 6.000 | USD12.000

MES ANO MES ANO MES ANO
0,0% 16,2% -1,6% 1,1% 0,0% 231%

Fuente: Elaborado por AZ Group en base a Meganews, APEAy BCRA

Exportacion

Las exportaciones de carne vacuna continuan su
marcha creciente. Durante el primer semestre
los volumenes embarcados crecieron un 9,7%
respecto al mismo periodo 2025.

Si bien los precio internacionales descendieron
con respecto a los picos maximos de abril, la
cotizacion del novillo argentino pasé de USD
6,27/kg.ganchoenabrilaUSD 5,7 /kg.enjulio.

A nivel internacional se destaca el crecimiento
de envio a Estados Unidos (+ 150% enero- mayo).
La cuota extra de 80mil toneladas sin arancel
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CAMYA y MELGAN: una nueva
herramienta para facilitar la
compra de hacienda

Los socios de CAMYA cuentan con un beneficio exclusivo
para operar en MELGAN con una comision preferencial

del 1%.

En el marco de las acciones destinadas a
brindar nuevas herramientas y
oportunidades comerciales a sus
asociados, CAMYA establecié una
alianza con MELGAN, Mercado
Electrénico Ganadero, una plataforma
gue conecta productores con hacienda
disponible y matarifes que necesitan
compraranimales para faena.

A partir de esta alianza, los socios de
CAMYA podran acceder a una comision
preferencial del 1% sobre las operaciones
realizadas como matarifes dentro de
MELGAN, enlugar del 2% habitual.

El beneficio busca facilitar el acceso a
una nueva alternativa para encontrar
hacienda, ampliar las posibilidades de
contacto con productores y generar
nuevas oportunidades comerciales.

Una herramienta para conectarofertay
demanda

MELGAN permite que los productores
publiquen la hacienda que tienen
disponible para la venta y que los
matarifes puedan indicar qué tipo y
cantidad de hacienda necesitan.

De esta manera, la plataforma busca
acercar ambas partes y facilitar el
contacto cuando existe una oportunidad
comercial.

Menores costos para los socios CAMYA

La alianza incorpora un beneficio concreto para los matarifes

asociados a CAMYA.

En las operaciones realizadas a través de MELGAN, los socios
accederan a una comision del 1%, frente al 2% habitual para

los matarifes.

Esto significa que, por cada operacion, los socios CAMYA podran
acceder a una reduccion del costo del servicio.

Ademas, quienes necesiten ayuda para utilizar la plataforma
podran contar con acompanamiento para realizar la carga de la
demanda o de la informacion necesaria para comenzar a buscar

hacienda.

El matarife puede publicar una
demanda indicando, por ejemplo, qué
categoria de animales necesita,
cantidad, ubicacién y otros datos
relevantes. A partir de esa informacion,
MELGAN trabaja en la busqueda de
productores que puedan responder a
esa necesidad.

Del mismo modo, cuando un productor
publica hacienda disponible, MELGAN
busca potenciales compradores
interesados.

Acompafnamiento durante la
operacion
Uno de los aspectos centrales de la
propuesta es que MELGAN no se limita a
funcionar como una plataforma de
contacto.

El equipo acompafa el proceso
comercial para facilitar el encuentro
entre las partes y realizar el seguimiento
delaoperaciéon hasta su concrecion.

Ademas, los productores pueden
registrar la ubicacién de su
establecimiento en el mapade MELGAN,
mientras que los matarifes pueden
indicar la ubicaciéon donde realizan la
faena. Esta informacion permite mejorar
la identificacion de oportunidades
segun ubicacién y necesidades de cada
operacion.

proceso.

Camara Argentina
de Matarifesy
Abastecedores

yMelgan

Mercado Electronico Ganadero
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1%

DE COMISION
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REGISTRATE EN MELGAN

www.melgan.com.ar
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Una nueva alternativa para el negocio

En un mercado donde las relaciones comercialesy la
confianza son fundamentales, MELGAN busca incorporar
tecnologia sin reemplazar el vinculo personal que caracteriza
al negocio ganadero.

La propuesta es sumar una herramienta que permita ampliar
las posibilidades de busqueda y conexion entre productores
y matarifes, manteniendo el acompanamiento durante el

Los socios de CAMYA ya pueden registrarse en MELGAN y
comenzar a utilizar esta nueva herramienta comercial.
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